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TRICOLE 2008
SFIDA ALL’ORSO

Di molte Ipo si & persa traccia. Altre «nic-
chiano» timorose. Non ¢ facile debutta-
re fra i marosi. Anche perché il vento sui
mercati soffia in una sola direzione: da
inizio anno il Mibtel ha perso un seceo 6

I marosi delle Borse e i flop del 2007 non frenano il
pacchetto di aziende pronte al debutto. Per crescere
e valorizzarsi. Sono spesso small e mid cap, ma alcuni
colossi sono in agguato: Prada, Sace e Rete Telecom

per cento. Eppure un pl ino di intre-
pide ha deciso di sfidare comunque 1'Or-
50, Il risultato ¢ che dopo le repentine
weclissis di fine 2007, iniziano ad arriva-
re i primi prospetti mforma.un A parum
dalla investment company L

Le debuttanti di primavera

Elabarazione Borsa&Finanza

DEFINIZIONE DELLATTIVITA

¢ Sviluppo Mediterraneo (vedere pagi-
na 14) passando per la biotech Philogen
(periodo di adesione partira il 28 genna-

e

storica azienda delle matite Fila (con
marchi come Giotto e Pongo) che confer-
ma a B&F un progetto di quotazione gii
«ben avviatos (probabilmente di Opvs).

AVANTI TUTTA. «Nessun dubbio - af-
ferma Luca Montebugnoli, presidente ¢
ad di Best Unionche opera nel sistemi di
biglietteria e organizzazione eventi - an-
diamo Avantix. Da dove viene tanta sicu-
rezza? « Non abbiamo debiti - prosegue - ¢
il di & propizio per cre-
scere nel nostro settores. Insomma, pa-
zierza se ITpo raccoglierd meno di quel
che sarebbe accaduto in altre condizionk:
V'imp & proseguire nel g di

io). Mentre altre si stanno dand
da Manutencoop e Waste Italia (hanno
gia l'ammissione) e anche Gsi, Artemi-
de, Best Union, Greenenergy, Molmed,
Bpt, Rainbow e Didimo Zanetti. Mica ma-
le, tutto sommato,

Cosi, dopo il flop 2007 (4 su 5 matricole
si sono rivelate un cattivo affare), ci si
chiede come sari il 2008, Tanto pitl (‘11@. il
nuovo p riservare

ni fuori dal comune: la Rete"i‘elecpm Sa-
ce, Tirrenia e persino la ricomparsa degli
preumatici Pirelli. Senza escludere la pa-
sta De Cecco, il gruppo Braceo ¢ le mai-
son della moda (vedere articolo a pag.
14). O infine qualche sorpresa, come la

il (vedere box a pag. w}cheveml
dal mercatos. D'altra parte

la congiuntura funge da stimolo all'appro-
do sui listini per pii di un'impresa. Anche
Gsi (Grandi Salumifici Italiani, produzio-
ne di s‘alumi) punta a non perdere tempo
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“spin off di Kme

per i con il giusto timing in un set-
lme in fase di forte cambiamento (7,2 mi-
liardi il valore delle vendite di sahumi in
Ttalia). «Ci quotiamo (Opvs, ndy)- dichia-
ra a B&F Claudio Palladi, ad di Gsi - per
cogliere le opportunita che si presente-
ranno nel processo di concentrazione del
frammentato settore dei sahumi in Italias.
Gii a dicembre, la societa ha isito il
controllo (70%) di Fratelli Parmigiani per




Le Ipo dal 2000

Fonte: Borsa Italiana

. ‘oz ‘03 '04 ‘05 ‘06 ‘07

33 milioni di euro. Nessuno indugio, quin-
di. «Il nostro iter - spiega Palladi - va avan-
ti, indipendentemente dalle Borse». Del
resto, la societa (4,8% del mercato italia-
no) opera da oltre 10 anni nel settore, per
definizione difensivo, degli alimentari
conmarchi come Casa Modena (201,4 mi-
lioni di ricavi nel primo semestre 2007, un
mol in crescita del 42,2% e un utile di 12
milioni in crescita del 94%). Convinta del
progetto di quotazione, per quanto preferi-
sca il «no comment», anche Waste Ttalia
(48,4 milioni di euro di fatturato nel 2006
con un ebitda di 13,6 milioni), che opera
nello smaltimento dei rifiuti speciali di at-
fivita industriali, commerciali o artigiana-
li. Non solo. In questo scenario persino
un'azienda metalmeccanica puo essere
pil1 attraente del solito. «Pensiamo - di-
chiaraa B&F Simone Bettini, direttore ge-
nerale Rosss (produzione di scaffalature
metalliche per la gestione di spazi com-
merciali e industriali, vedere box a pag.
13) - di essere sufficientemente sexy». Di-
ce proprio cosl, «Abbiamo sostanza - ag-
giunge - un indebitamento basso e, nell'ul-
timo anno, una marginalita in aumento».
Ovviamente Bettini non intende «andare
in saldo». «F ovvio - precisa - che non
pensiamo di ottenere la valutazione di
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prima ma dovrerno trovare un equilibrio:
dobbiamo mettere sul piatio anche le
sue caratteristiche di azienda sana». Si
aggiunge al plotoneino anche della socie-
ta di design nell'illuminazione Artemide
(83,4 milioni di euro di fatturato nei pri-
mi nove mesi 2007 e un ebitda di 13,2 mi-
lioni, +11,0%) che, pur mantenendo
I'obiettivo di sbarcare in tre settimane
(Opvs), sta sondando gli umori degli in-
vestitori e preferisce non sbilanciarsi in
dichiarazioni. Piu incerte, invece, le sorti
di Sicurglobal (servizi di sicurezza) che,
nel suo arco, avrebbe altre frecce, oltre
-alla Borsa.

LARGO ALL'INNOVAZIONE. A sor-
presa I'lpo di Philogen (vedere box a
pag. 12) é riuscila arubare la scena delle
matricole biotech (che rappresentano
un'importante novita per i listini italiani)
alla Molmed, anch'essa in dirittura d’arri-
vo. «Riteniamo - spiega Marina del Bue,
direttore generale Molmed - che la socie-
ta abbia un valore intrinseco importante
grazie ai due fattori-chiave: il portafo-

I salumi di Gsi,
la luce di Artemide
e 'energia rinnovabile
di Greenenergy
(spin off di Kme)
tra le prime Ipo 2008
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glio-prodotti e la qualith del manage-
ment». Due elementi che, ci tiene a sotto-
lineare del Bue, «<non mutano in condizio-
ni di mercato negative ma sono elementi
premianti che gli investitori, qualificati
sono in grado di riconoscere». Anche
perché il biotech & un settore molto parti-
colare. «Segue delle logiche proprie -
continua - non allineate a quelle generali
dei mercati finanziari». La societa non
ha debiti e punta a raccogliere mezzi per
acecelerare lo sviluppo dei prodotti.

La peculiare attivita rappresenta un plus
anche per l'investment company Greene-
nergy (spin off di Kme): «Il settore delle
energie rinnovabili in cui investiamo -
spiega la societé - offre ricavi stabili, In
aleuni casi significativi sono anche ga-
rantiti dalla regolazione», Greenenergy

ha comunque posto in essere un'opera- '

zione blindata (aumento di capitale a pa-
gamento rivolto agli attuali azionisti che
lo garantiscono). «L'impostazione del-
I'operazione - dice I'azienda - che preve-
de solo in un momento successivo un'of-
ferta rivolta alla generalith degli investi-
tori, & efficace proprio nell'attuale fase
turbolenta dei mercati: ci consente di
raccogliere le risorse necessarie per av-
viare lo sviluppo e attendere. di poter of-
frire maggiore visibilita alle iniziative
che stiamo perseguendo per richiedere
cosi risorse aggiuntives.
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